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TECHNICO-COMMERCIAL MEDICO-TECHNIQUE PSDM/PSAD (H/F) 

 
 

 

 

IMPRESSION GENERALE  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Descriptif du poste 
 

Nous recherchons pour plusieurs clients, Prestataires de service et distributeurs de matériel, des technico-
commerciaux médico-technique PSDM/PSAD. 

Le prestataire de service (PSDM/PSAD) distribue du matériel médical au domicile de ses patients, ce matériel 
est prescrit par un professionnel de santé. Les dispositifs médicaux distribués sont de quatre catégories 
(dispositifs médicaux liés à la respiration, oxygénothérapie, perfusion, lits médicalisés…).  

Ce poste consiste à réaliser une activité de prestation et de conseil du maintien à domicile (MAD) auprès de la 
clientèle et patientèle confiée.  

Dans le cadre de vos fonctions, vous aurez pour principales missions : 

- Vous visitez les professionnels de santé (les prescripteurs et/ou pharmacies) afin de maintenir et de 
développer les relations commerciales.  

- Vous vous déplacez au domicile de la patientèle confiée par les professionnels de santé afin d’évaluer 
ses besoins et lui proposer des solutions adaptées.  

- Vous établissez un suivi rigoureux des ventes et de la satisfaction des usagers.  

- Vous organisez des formations et des démonstrations des produits auprès des clients et patients. 

- Vous faites évoluer le chiffre d’affaires et faites un retour d’activité régulier.  
 
- Vous transmettez en interne les informations concernant la veille concurrentielle.  

- Vous êtes en étroite collaboration avec le reste de l’équipe pour garantir une qualité et continuité de 
service, vous contribuez au traitement des commandes, aux recouvrements des factures et 
réclamations clients.  

  



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 
 

Profil recherché 

 
o Vous avez des compétences relationnelles qui permettent de générer des ventes. 

 
o Vous avez une appétence pour la gestion de relation avec les clients/patients.   
 
o Vous aimez former et informer un parterre d’apprenants.  

 
o Vous avez à cœur de mettre l’humain au centre de votre activité professionnelle. Vous avez un bon 

sens du relationnel et du service. Vous faites preuve d’empathie, particulièrement auprès des 
personnes fragilisées.  

 
o Vous êtes une personne rigoureuse et organisée, vous savez vous adapter aux méthodes et à la 

stratégie commerciale de l’entreprise.  
 
o Vous êtes force de propositions. 
 
o Vous possédez le permis B pour vos déplacements.  

 
 
 
 
  Une ou plusieurs expériences dans une activité en lien direct avec une clientèle, idéalement dans le milieu 
médical seraient appréciées. 
 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
Informations complémentaires sur le poste et l’entreprise 

 
- Secteur d’activité 

o Prestataire de service et distributeur de matériel  
- Taille d’entreprise 

o 15 à 50 collaborateurs 
- Statut du poste 

o Assistant commercial 
- Type de contrat 

o A définir 
- Localisation 

o Toulouse, Occitanie 
- Rémunération 

o A définir selon profil 
- Démarrage 

o Au plus tôt 
 
 
Informations sur le cabinet de recrutement  
 
PEPS Consultants est un cabinet de conseil spécialisé en gestion des ressources humaines intervenant auprès de 
toutes tailles d'entreprises et de tous secteurs d'activité. Notre équipe de Consultants spécialisés dans les activités 
de recrutement couvre tous les métiers. 
 

contact@peps-consultants.fr 
www.peps-consultants.fr 
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